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сили нормативный уровень выхода зерна на балло-гектар посевов зер-

новых культур. Среди них следует отметить филиал «Агробокс» СП 

«Унибокс» ООО, МРУП «Агрокомбинат Ждановичи». По производст-

ву молока на балло-гектар сельскохозяйственных угодий нормативного 

уровня достигли 46% реформированных хозяйств. Среди них ЧУП 

«АСБ Первая весна» (58 кг). По размеру инвестиций в основные фонды 

на балло-гектар сельскохозяйственных угодий нормативный уровень 

превысило около 50% реформированных хозяйств, среди которых 

«СлавнефтьАгро» СП ЗАО «СлавнефтьСтарт» (176,4 тыс. руб).  

ЛИТЕРАТУРА 

1. Актуальные проблемы устойчивого развития сельского хозяйства: материалы VII 
Международной науч.-практ. конф., 17-18 сент. 2008 г. / под ред. В.Г. Гусакова. – Минск: 

Ин-т системных исследований в АПК НАН Беларуси, 2008. – 236 с. 

 

 

УДК 338.43:635.1/8 (476) 

СОВРЕМЕННОЕ СОСТОЯНИЕ ЭКОНОМИЧЕСКИХ                      

ВЗАИМООТНОШЕНИЙ В ОВОЩЕПРОДУКТОВОМ                        

ПОДКОМПЛЕКСЕ И ИХ СОВЕРШЕНСТВОВАНИЕ 

Молохович М.В. 

УО «Белорусский государственный экономический университет» 

г. Минск, Республика Беларусь  

 

Важнейшей составной частью хозяйственного механизма овоще-

продуктового подкомплекса являются экономические отношения сель-

скохозяйственных производителей с перерабатывающей промышлен-

ностью, что и обуславливает необходимость исследования современ-

ного состояния и разработки предложений по совершенствованию 

взаимоотношений субъектов данной отрасли. 

Оценивая состояние экономических взаимоотношений в овоще-

продуктовом подкомплексе, можно констатировать, что в данной сфе-

ре связь перерабатывающих предприятий с сырьевой базой является 

тесной и многообразной. Причинами данного положения вещей явля-

ется как множество видов используемого сырья и вырабатываемой 

продукции, так и подверженность отдельных видов сырья быстрой 

порче, что не позволяет создавать запасы на длительный период. А это 

значит, что хозяйства должны поставлять консервным заводам овощи в 

определенном наборе и ассортименте по видам и сортам в соответст-

вии с планом и графиком выработки различных видов продукции, что 

порождает ряд проблем, требующих незамедлительного решения, и в 

первую очередь оптимизации всей системы взаимоотношений.  
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Основным направлением совершенствования взаимоотношений 

субъектов овощепродуктового подкомплекса выступает обеспечение 

тесной интеграционной взаимосвязи сельхозпроизводителей со сферой 

переработки посредством создания различных корпоративных струк-

тур. Также необходимо установить уровень и направления связей с 

целью обеспечения непрерывного процесса производства, обосновать 

научную постановку целей предстоящего развития взаимоотношений с 

учетом действия и формы проявления экономических законов и зако-

номерностей существующей системы хозяйствования. 

Реализация предложенных мероприятий позволит достичь опти-

мальных экономических взаимоотношений, обеспечивающих соблю-

дение интересов и выгоду всем субъектам овощепродуктового под-

комплекса. 

ЛИТЕРАТУРА 

1. Буробкин, И.Н. Экономические отношения в системе агропромышленной интеграции / 

И.Н. Буробкин, Е.А. Попова // Экономика сельскохозяйственных и перерабатывающих 
предприятий. – 2004. – № 1. – С. 21–24. 

 

 

УДК 658. 153  

СПОНТАННОЕ ФИНАНСИРОВАНИЕ КАК СПОСОБ                       

КРАТКОСРОЧНОГО КРЕДИТОВАНИЯ                                        

СЕЛЬСКОХОЗЯЙСТВЕННЫХ ПРЕДПРИЯТИЙ 

Настечина Ю.З.  

УО «Гродненский государственный аграрный университет» 

г. Гродно 

 

Предприятия сельского хозяйства являются основными дебито-

рами промышленных предприятий, таких, например, как производите-

ли минеральных удобрений. Дебиторская задолженность возникает 

вследствие предоставления коммерческого кредита, отказаться от ко-

торого по ряду объективных причин достаточно сложно.   

Для совершенствования процедуры коммерческого кредитования 

в странах с развитой рыночной экономикой применяется способ спон-

танного финансирования, который даѐт возможность воспользоваться 

скидкой с цены при оплате товара до определѐнного срока. Цена отказа 

от скидки рассчитывается по формуле [1]:  

 

 

где Цот,% – цена отказа от скидки, %; 
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